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Dogrudan satig yonteminde ithal egyanin gimrik kiymeti
Ebru Cakmak
Girig

9 Temmuz 2015 tarihinde yayimlanan 2015/7 sayili Genelge ile dogrudan satis yonteminde toplam satis
hasilatinin bir bolimanun yurt digi edilmesinin ithal esyanin giimriik kiymetini etkilemesi konusu giindeme
getirilmigtir.

ilgili Genelge kapsaminda, dogrudan satis yénteminde, toplam satis hasilatinin bir bélimiiniin sistem geregi
olarak saticiya veya yurt disindaki saticiyla baglantili kisilere aktarildigi belirtiimistir. Buna gore, alicinin ithal
ettigi esyalarin satis hasilatina gore belirlenen tutarin, yurt disina gidecegi bilinirken, ithalat birim fiyatlan da
buna gore belirlenmektedir. Ote yandan, ilgili 6demeler, hem satisin gerceklestirildigi tilkedeki kisilere hem de
baska Ulkelerdeki kisilere yapilabilmektedir.

Bu yazida, dogrudan satis kapsaminda yurt i¢indeki saticiya ya da yurt disina intikal eden ddemelerin gimrik
kiymetine eklenmesi icin saglamasi gereken kosullara yer verilmistir.

Dogrudan satig teknigi nedir?

Hicbir aracinin kullaniimadigi dogrudan satis yénteminde, triin veya hizmet satis temsilcisi, dagitici, distribitor
tarafindan tuketiciye sunulmaktadir. Bu yéntem kapsaminda, perakende satis magazalari gibi sabit bir yer
kullanilmayarak; satis, dagiticinin internet sitesi, telefon, kapidan kapiya satis, ev ya da is yerlerinde Grriin
tanmitimlari seklinde yapilabilmektedir.

Satisi gercgeklestiren temsilciler, sirket calisanlari olmayip, komisyon karsiliginda iriin pazarlamasi ve satisini
gergeklestiren bagimsiz kisilerdir.

Dogrudan satis tekniginin en ¢ok kullanildigi sektorler arasinda kozmetik, saglk driinleri ile ev dekorasyonu
gelmektedir. Ancak mutfak triinleri, micevher, giyim, organik bahge malzemeleri ve spa Grunleri gibi cesitli
sektorlerde de dogrudan satis tekniginin yogun bir bicimde kullanildigi gorilmektedir.

Dogrudan satis teknigi, kullandigi pazarlama ydntemi agisindan iki gruba ayrilmaktadir: Tek katmanl (single-
level) ve ¢ok katmanli (multi-level). Tek katmanli satis teknidinde, satis temsilcisi yalnizca kendi yaptigi satislar
Uzerinden gelir elde ederken; daha yaygin olan cok katmanh satis tekniginde, satis temsilcisi, hem kendi hem
de sponsor oldugu ya da sirket bunyesine kazandirdigi temsilcilerin yaptigi satislar tizerinden kazanc elde
etmektedir. Buna gore, “bonus” ya da “komisyon” adi altinda yapilan 6édemeler dogrudan satis tekniginin bir
parcasini olusturmaktadir.

ithal egyanin giimriik kiymeti belirlenirken dikkat edilecek hususlar

4458 sayill Gumrilk Kanunu’nun 24’Uincii maddesi uyarinca, ithalatta Giimriik idaresine bildirilerek tizerinden
gumrik vergilerinin tahakkukuna konu edilecek olan esyanin gimrik kiymeti, satis bedeli olarak
tanimlanmaktadir.

ithal esyasi icin bu kiymet, 27'nci maddede belirtilen ek giderlerin eklenmesi ve 28'inci maddede hiikiim altina
alinan kiymete dahil edilmemesi gereken giderlerin ¢ikariimasi sonucunda, fillen 6denen veya 6denecek fiyati
ifade etmektedir.

Kanun'un 24’tinct maddesinin 3-(a) bendinde, fillen 6denen veya 6denecek fiyatin, ithal esyasi icin alicinin,
saticlya veya satici yararina yaptigi veya yapmasi gereken édemelerin toplami oldugu ifade edilmistir. Bu fiyat,
ithal esyasinin satis kosulu olarak, alicinin saticiya veya saticinin bir yikimlaliguni karsilamak tzere Gglnci
bir kisiye yaptigi veya yapacagi tim ddemeleri kapsamaktadir.

Ote yandan, 24’iincii maddenin 1-(c) bendinde, esyanin alici tarafindan tekrar satisi veya diger herhangi bir
sekilde elden cikartilmasi ya da kullanimi sonucu dogan hasilanin bir bélimiiniin dogrudan veya dolayli olarak
saticlya intikal etmesi halinde; ithal esyanin fiilen 6édenen veya ddenecek fiyatina 27’nci madde hikiimlerine
gore ilave yapilacagi belirtilmistir.
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Konu ile ilgili olarak, 27'nci maddede ise ithal esyanin fillen 6denen veya 6denecek fiyatina yapilacak ilaveler
konusunda asagidaki hiikkme yer verilmigtir:

“d) fthal esyasinin tekrar satisi veya diger herhangi bir sekilde elden ¢ikart/imass ya da kullanimi
sonucu dogan hasilanin, dogrudan veya dolayls olarak saticrya intikal eden kismy;”

Odemelerin ithal egya ile ilgili olmasi ve satig kogulu olarak yapiimasi

ithal esyasinin giimriik kiymeti belirlenirken dikkat edilmesi gereken hususlar g6z éniine alindiginda iki etkenin
one ¢iktigr goérulmektedir:

- ithal esyasi ile ilgili olmasi,
- Odeminin satici veya saticl yararina {iciincii bir kisiye yapiimasi.

Saticiya ya da satici yararina yapilan 6demelerin ithal esyasi ile ilgili olmasi durumunda, bu tutarin stiphesiz
gumriik kiymetine eklenmesi gerekmektedir. Ancak, dogrudan satig yontemi kapsaminda yapilan édemelerin,
ithalattan ziyade bir pazarlama faaliyeti olmasi ve direkt olarak ithal esyasi ile iliskilendirimemesi sebebiyle bu
sarti saglamadigi gorulmektedir.

Ote yandan, giimriik kiymeti ile ilgili olarak, deme ile ithal egyasi arasinda bir baglantinin ya da iligkinin
olmasi gerekmektedir. Diger bir deyisle, giimrik kiymetine ilave edilmesi gereken tutar, ihracatci ve ithalatgi
arasindaki bir edim ya da vazgecilmez bir unsur olmalidir. Ancak, dogrudan satis yénteminde, yurt disina
o6demeyi gerceklestiren kisi ile ithalatci farkli kisiler olmakta; édeme ile ithalat arasinda bir iligki
bulunmamaktadir. Oyle ki, dogrudan satis yontemi dikkatle incelendiginde, gelir elde eden satig temsilcisinin
saticl ya da saticl ile baglantili diger kisileri yaptigi 6demenin, bu sistemin bir geregi oldugu; ithalat sirecinin
ana unsuru olmadigi anlasiimaktadir.

Sonug

Dogrudan satig yonteminde, toplam satis hasilatinin bir b6limu sistem geregi olarak saticiya veya yurt
disindaki saticiyla baglantil kisilere aktariimaktadir.

Gumrik teknigi acisindan, esyanin alici tarafindan tekrar satisi veya diger herhangi bir sekilde elden
cikartilmasi ya da kullanimi sonucu dogan hasilanin bir béliminiin dogrudan veya dolayli olarak saticlya
intikal etmesi halinde, ilgili tutarin ithal esyanin kiymetine de eklenmesi gerekmektedir.

Ancak, ddemenin “ithal esya ile ilgili olmas|” ya da “satici ya da satici yararina yapilmasi” sartlarindan en az
birinin ispatlanamamasi durumunda, ilgili tutarin giimrik kiymetine eklenmesi gerekmemektedir. Clnki
dogrudan satis teknigi kapsaminda yurt disindaki temsilcilere 6denen tutarlarin ithal edilen esyanin gimrik
kiymetine eklenmesi icin ithal egyasi ile temsilcilere yapilan bonus édemeleri arasindaki iligkinin acik ve net
olarak ortaya konulmasi gerekmektedir.

Kaynakc¢a:

What is Direct Selling?, http://www.directselling411.com/about-direct-selling/

Can You Really Make Money In Direct Sales?, http://www.forbes.com/sites/nextavenue/2013/04/01/can-you-
really-make-money-in-direct-sales/

Bu makalede yer alan ag/klamalar, yazarinin konu hakk/ndaki kisisel gérusiinu yans tmaktadir. Makaledeki bilgi ve
ac/klamalardan dolay! EY velveya Kuzey YMM ve Bagimsiz Denetim A.S.'ye sorumluluk iddias/mda bulunulamaz. Mevzuatin
sik degistirilen ve farklr anlayislarla yorumlanabilen yapisi nedeniyle, herhangi bir konuda uygulama yap/imadan énce
konunun uzmanlar/ndan profesyonel yard/im alinmasini tavsiye ederiz.
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